
SERVICIOS EXCLUSIVOS B4B

ASESORÍA RELACIONAL & COMERCIAL
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¿QUÉ SIGNIFICA EL
CONCEPTO B4B?

https://www.youtube.com/watch?v=k-ViBlQzDhg


W

Propósito Principal
"El Cliente"

Llegar al cliente
adecuado de

forma correcta,
protege tu

marca!

 "A partir del aumento del
Marketing Digital y el avance

tecnológico, logramos estar más
cerca de los clientes consolidando

sus necesidades individuales y
colectivas. 

 
Es cuando los negcios en general 
 de forma cooperativa necesitan 

 trabajar como comunidad.
 

Buscar enfocarse principalmente 
 en las necesidades de los clientes 
 para lograr mejorar sus  objetivos

comerciales
 

Origen preposición "for" "4"" 

https://www.youtube.com/watch?v=k-ViBlQzDhg


W Cómo lo débes hacer ?
➡ Comprensión: entender que necesitan los clientes, el rol de las empresas podrá ser comprar o

vender, o incluso cambiar; pero lo relevante es ofrecer lo que el cliente espera.
 

➡ Entendimiento del Cliente: no está en las características técnicas del producto o servicio, sino
en detectar qué estimula la necesidad o interés del  potencial cliente y cómo satisfacerla.

 
➡ Acompañamiento: más allá de la compra o venta, debemos entender que estas acciones no
necesariamente logra ventas inmediatas, sino que  prinicpalmente construyen una relación de
cooperación a mediano-largo plazo, y mantener la interacción ya sea para ofrecer productos

complementarios o invitarlos a compartir sus experiencias en el uso es vital.
 

➡ Experiencia del Cliente: aplicar inteligencia emocional para descubrir y monitorear
necesidades, diseñar estrategías nuevas  y hacer Testings, optimiza su equipo de ventas

alineandolo a escuchar.
 

➡ Mejora Continua: estar dispuestos a implementar cambios de manera continua y novedosa a
favor del cliente marcarán la dferencia. La tecnología y el mercado están en constante cambio.
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ESPECIALIZARNOS EN
SEGMENTOS  ESPECÍFICOS

MARCA LA DIFERENCIA   

MÍNIMO 25 %

PROMEDIO DE LECTURA EFECTIVA
 EN NUESTRA RED PRIVADA DE LECTORES 

Manejamos una Red Privada de
+100 mil y pico de contactos de

un segmento específico, a los
que te dámos acceso a nivel

nacional o  por ciudad
especifica.

Te ayudamos a encontrar 
mejores oportunidades de

negocio mediante acceso 1to1 
 con potenciales clientes.

¡EXCLUSIVIDAD! 



Posicionamiento
34.3%

Introducción a la Red de Lectores
25.7%

Reposicionamiento
17.1%

Tráfico  Digital
14.3%

Ventas Online
8.6%

W CAMPAÑAS  MÁS COMUNES CON NUESTROS CLIENTES

"EL RESULTADO DE SUS CAMPAÑAS DIGITALES BÁSICAMENTE "EL RESULTADO DE SUS CAMPAÑAS DIGITALES BÁSICAMENTE "EL RESULTADO DE SUS CAMPAÑAS DIGITALES BÁSICAMENTE DEPENDE DE LA CALIDAD DE SUS BENEFICIOSDEPENDE DE LA CALIDAD DE SUS BENEFICIOSDEPENDE DE LA CALIDAD DE SUS BENEFICIOS
PROPUESTOSPROPUESTOSPROPUESTOS  Y EL  Y EL  Y EL TIEMPO QUE DECIDA COMUNICARLOTIEMPO QUE DECIDA COMUNICARLOTIEMPO QUE DECIDA COMUNICARLO       A  NUESTRO CONTACTOS"A NUESTRO CONTACTOS"A NUESTRO CONTACTOS"

A clientes nuevos le recomendamos
manejar al menos una campaña de
Introducción de 90 días para que tu
negocio en la red alcance una
recordación básica adecuada.

Los clientes antiguos pueden trabajar
cualquier actividad complementaria
desde 30 días en adelante, siempre y
cuando su última campaña tenga una
antiguedad  de ejecución menor a  120
días



CLIENTE ANTIGUO

Plan mínimo de 3 envíos en máximo
30 días 
Renovación del último paquete
contratado si  no tiene más de 30
días desde su término.
Envío de artes hasta con 12 horas de
antelación a la fecha solicitada
Mayor % de canje de servicios según
el plan elegido.

CLIENTE NUEVO
Campaña mínima disponible de 8 envíos
en 60 días 
Opción de pago dependiendo del plan
seleccionado 
5% dtso por prepagos del 100% contra
factura en menos de 8 días (No aplica si
solicita otra promoción o beneficio de
temporada)
Opción de un % en canje dependiendo
del plan elegido.
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Planes de Comunicación Digital b4b  para
mejorar tus oportunidades como negocio



W

PREPAGO
DSTO 15%

2 PAGOS
DSTO 10%

3 PAGOS
DSTO 6%

4 PAGOS
DSTO 3,5%

5 PAGOS
DSTO 1,5%

6 PAGOS
STANDAR

Membresía b4b  Realiza una campaña
relacional profesional para tu  negocio!

25 envíos 40 envíos 60 envíos 80 envíos 100 envíos

* SI  HAS CONTRATADO MÁS DE 3 VECES EL SERVICIO  E-MARKETING  B4B,
 PUEDES ADQUIRIR  CUALQUIER MEMBRESÍA QUE DESEES EN LA MODALIDAD MEMBRESIA  REDUCIDA AL 50 

 *  TODO LO QUE CONTENGA EL PLAN QUE ELIJAS SERÁ AL 50%  INCLUIDO EL COSTO Y SUS FORMAS DE PAGO *

https://wp.me/aceU9x-rg
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Solicita una cotización :  marketingwol.com.ec

Otros Servicios b4b
Complementarios 

Potencición, Evaluación,
Creación y Manejo de

Redes Sociales 
&

 Creación de Contenido

Potenciación,
Evaluación y Desarrollo
de Páginas Web para
negocios mayoristas y

minoristas 

Manejo de Relaciones
Públicas   b2b / b2c /

b2e / b2f
&

Presencia en Medios 
 Estratégicos

Asesorías en
Fundraicing &

Auditorías del Sistema
de Gestión de Calidad  -

ISO 9001

https://www.wol.com.ec/wp-content/uploads/2021/05/Amarillo-Blanco-Gris-Foto-Proyecto-General-Propuesta.mp4
https://www.linkedin.com/pulse/b4b-los-negocios-del-presente-y-el-futuro-ricardo-medina-s-

